
 um neue Abonnenten in
deine E-Mail Liste zu

bekommen

12 FREEBIE-IDEEN 



In diesem Kapitel gehen wir auf die möglichen Formate für dein Freebie ein. Du
hast viele Möglichkeiten. Also lass dich inspirieren.

E-Book

Mit einem E-Book kannst du ein bestimmtes Thema umfassend behandeln. 

Vorteil: 

Du kannst komplexe, zusammenhängende Sachverhalte erklären, es ist einfach
in der technischen Umsetzung. 

Nachteil: 

Es besteht die Gefahr, dass es zu lang wird, der Leser das Interesse verliert und
das E-Book ungelesen auf dem Computer verstaubt.
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Templates

Templates sind Vorlagen, die der Leser nur mehr mit seinen Formulierungen
ausfüllen muss.

Vorteil:

Templates sind sehr beliebt, weil es deinem Leser Orientierung gibt, wie er zum
Beispiel eine E-Mail oder eine Landingpage schreiben kann.

Nachteil:

Templates eignen sich nur für bestimmte Inhalte.

Kalender oder Zeitpläne

Eignet sich besonders, um deinem Leser bei der Organisation von Inhalten zu
helfen. z.B. Jährlicher Redaktionsplan für den Newsletter Versand.

Vorteil:

Pläne und Kalender bieten ein großartiges Grundgerüst zur Selbstorganisation.
Du kannst deinen Interessenten vorausgefüllte oder blanko Tages-, Wochen-
oder Monatspläne anbieten.
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Nachteil:

Kalender und Pläne eignen sich nur für bestimmte Zwecke.

Arbeitsblätter

Arbeitsblätter sind wunderbare Hilfsmittel. damit dein Leser eine oder mehrere
Aufgaben erledigen kann.

Vorteil:

Einfach in der Umsetzung.

Nachteil:

Nichts beonderes. Die meisten Personen bringen die Motivation nicht auf, im
Selbststudium die Aufgaben zu erledigen. So bleibt das Erfolgserlebnis aus.

Kostenlose Trial-Angebote

Kostenlose Trial-Angebote sind bei technischen Produkten sehr beliebt. Auch
einzelne Module eines Online-Kurses sind hier möglich.

Vorteil:

Einfache Umsetzung

Nachteil:
Eignet sich nicht für alle Produkte. 
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Die Checkliste

Eignet sich besonders für immer wiederkehrende Abläufe und kurzen Infos.

Vorteil:

Das kurze Format bewirkt eine schnelle Umsetzung und ein schnelles
Erfolgserlebnis, kann schnell und einfach erstellt werden. Wird gerne immer
wieder verwendet.

Nachteil:

Die Checkliste eignet sich nicht für komplexe Zusammenhänge, Themen werden
nur oberflächlich behandelt.

Der Videokurs

Eignen sich besonders, um eine persönliche Beziehung zu deinem Leser
aufzubauen. Außerdem können komplexere Sachverhalte angesprochen werden.

Vorteil:

Der Interessent kann dich in Aktion sehen oder deine Person besser
kennenlernen (es entsteht eine persönliche Verbindung), außerdem kannst du
Abläufe und Vorgehensweisen auf deinem Computer vorzeigen.
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Nachteil:

Gefahr, dass der Leser das Interesse verliert und den Kurs nicht beendet.

Der E-Mail-Kurs

Eignet sich besonders für aufeinander aufbauende Schritt-für-Schritt-Anleitungen.

Vorteil:

Sehr schnell zu erstellen, geringer technischer Aufwand nötig.

Nachteil: 

Kein besonderes Format, der Leser muss Geduld aufbringen, bis der Erfolg kommt. Es
kann sein, dass Folge-E-Mails nicht gelesen werden.

Das Audio-Freebie

Eignet sich besonders, um bereits geschriebene Inhalte (Blogartikel) in einem anderen
Format anzubieten.

Vorteil:

Durch die Stimme des Sprechers ensteht eine persönliche Beziehung. Dein Leser kann
sich das Hörbuch auch beim "Auto-fahren" anhören.
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Nachteil: 

Der Zeitaufwand ist relativ hoch für den "Hörer", denn er muss die ganze Zeit dran
bleiben. Das Risiko ist sehr hoch, dass das Audio-Freebie nicht bis zum Schluss gehört
wird.

Das Webinar

Kann entweder ein Live-Webinar oder ein aufgezeichnetes Webinar sein.

Vorteil:

Ein aufgezeichnetes Webinar kann immer wieder verwendet werden. 

Nachteil: 

Hoher Zeitaufwand für den Interessenten; dadurch kein schneller Erfolg, verbleibt nicht
auf dem Computer des Kunden, also nur einmaliger Effekt.

Das Gratis-Coaching:

Eignet sich besonders, um den Interessenten persönlich zu überzeugen.

Vorteil: 

Direkter Kontakt, kaum Aufwand für das Angebot
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Nachteil: 

Das "kostenlose Coaching" ist mengenmäßig limitiert, du kannst nur eine begrenzte
Anzahl von Coachings durchführen.

Die Challenge:

Eignet sich besonders, um den eigenen Bekanntheitsgrad zu steigern und ist als
Ergänzung zu bestehenden Freebies ideal.

Vorteil: 

Professionell durchgeführt, erreichst du so sehr viele Menschen in kurzer Zeit; du baust
sehr schnell eine persönliche Beziehung, die Gruppendynamik unter den Teilnhemenden
kann tolle Ergebnisse hervorbringen.

Nachteil: 

Hoher inhaltlicher und technischer Aufwand in der Vorbereitung, währenddessen hoher
Betreuungsaufwand.
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Welches Format liegt dir, welches kannst du einfach umsetzen und welches ist
glaubwürdig?
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Welches Format bringt deine WunschkundInnen schnell in die Umsetzung?

Welches Format bevorzugen deine WunschkundInnen?


